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Pazarlama ve Perakende 
alanı 2008 yılından 
itibaren liselerde faaliyet 
göstermeye başlamıştır. 
Bu sebeple oldukça yeni, 
dinamik ve iş gücü ihtiyacı 
yüksek bir alandır. Mezun 
sayısı Türkiye’de azdır!

Alanımız Denizli ilimizde 
Pamukkale ilçemiz 
ANAFARTALAR MESLEKİ 
VE TEKNİK ANADOLU 
LİSESİ ‘nde eğitim ve 
öğretime siz değerli 
öğrencilerimiz ile devam 
etmektedir.











Alan Öğretmenlerimiz
Osman ÇAKMAK



Alan Öğretmenlerimiz

Neslişah ÇAKMAK



Alan Öğretmenlerimiz

Kemal KALE



Alan Öğretmenlerimiz

Nurfet TOYGUN



PAZARLAMA TİCARİ 
BİR İŞTİR VE TİCARİ 
ZEKA  GEREKTİRİR

!!!



Pazarlama ne demektir?

Pazarlama: Ürün, fiyat, dağıtım ve tutundurma
faaliyetlerini kapsamaktadır. Yani insanların ihtiyaçlarını
belirleme aşamasından hangi ürünün tasarlanacağını, hangi
fiyatın uygulanacağını hangi yollarla dağıtılacağını ve nasıl
tutundurulacağını kapsayan, ciddi yönetim becerisi gerektiren
faaliyetler bütünüdür…



Pazarlama ne değildir?

**Pazarlama sadece 
satıştan ibaret değildir!!!

**Pazarlama kapı kapı
dolaşıp satış yapmak 
demek değildir!!!



Pazarlama  o zaman nedir?

❖ Pazarlama stratejik düşünme kabiliyeti gerektiren alandır!!!

❖ Günümüzde en fazla iş ilanı yayınlanan alandır!!!

❖ Yeni bir alan olmasından ve bu alanda uzmanlaşmış eleman

olmamasından dolayı fazlasıyla çalışan ihtiyacı olan taze bir

alandır!!!



ikna 
kabiliyeti

İletişim
gücü

Planlı
programlı

Güler 
yüzlü

Yaratıcı
düşünen

Problem 
çözen



GELECEĞİN MESLEĞİ

PAZARLAMA ve 
PERAKENDE

SİZE ÇOK GENİŞ BİR 
ÇALIŞMA ALANI

SAĞLAR…



ÖĞRENCİLERİMİZİN STAJ YAPTIĞI YERLER

• Her türlü ürün; alım, satım, depolama, tasarlama 
sevkiyat ve garanti hizmetlerini sağlayan firmalarda

• Şirketlerin pazarlama , satış, insan kaynakları ve halkla 
ilişkiler departmanlarında

• Sigorta kurum ve acenteleri ile diğer aracı kurum ve 
kuruluşlarda staj faaliyetini yapmaktadırlar.







PAZARLAMA ve PERAKENDE ALANIMIZDA 
YAPMAK İSTEDİĞİMİZ FAALİYETLER

Her yıl;

10. sınıf öğrencilerimiz arasında reklam
çekim yarışmaları düzenleyerek dereceye
girenleri ödüllendirilmesi.

ve

11. sınıf öğrencilerimiz arasında ürün
tasarım yarışmaları düzenleyerek dereceye
girenleri ödüllendirilmesi.



BU REKLAM TAMAMEN 
PAZARLAMA ZEKASININ 

ÜRÜNÜDÜR.



➢Alanımızda okuyan öğrencilerin piyasayı yakından
görmeleri için iş yeri gezileri düzenlemekteyiz.

➢Her yıl nisan ayında alanımıza özel kariyer günleri
düzenleyerek ünlü markların yöneticilerini çağırarak
öğrencilerimizle buluşturarak öğrencilerimize katılım
belgelerini teslim etmekteyiz.

PAZARLAMA ve PERAKENDE ALANI 
FAALİYETLERİMİZ



GELECEĞİM MESLEĞİM



ALANIN ALTINDA YER ALAN DALLAR

❖Satış Danışmanlığı

❖Sigortacılık

❖Emlak Komisyonculuğu

Okulumuzda ;

Satış Danışmanlığı ve Sigortacılık dalında

öğrenci yetiştirilmektedir.





PAZARLAMA ve PERAKENDE ALANINDAN 
MEZUN OLAN ÖĞRENCİLERİMİZ 

SİGORTACILIK, SATIŞ DANIŞMANLIĞI VE 
EMLAK DANIŞMANLIĞI ALANLARINDA 

ÇALIŞABİLMEKTEDİRLER!



SATIŞ DANIŞMANI
NEDİR?

Satış danışmanı, yeni ürünlerin 

hedef kitleye duyurulmasını 

veya mevcut müşterilere 

anlatılmasında rol oynar. 

Ayrıca, var olan ürünlerle ilgili 

müşteri şikayetlerini ve 

arzularını da toplar ve rapor  

eder.



SİGORTACI
NEDİR?

Sigortacılıkla ilgili tüm

temel süreçleri yöneten,

poliçe değişiklikleri

konusunda müşterilere

danışmanlık hizmeti veren,

tazminat, prim ödeme gibi

sigortacılıkla ilgili bütün

işlemleri takip eden kişidir.



EMLAK DANIŞMANI
NEDİR?

Emlak danışmanı; villa, konut, 

arsa ve benzeri mülklerin alım, 

satım ve kiralama gibi 

işlemlerini belli kurallar 

çerçevesinde gerçekleştiren 

kişilerdir.



❖ Sosyal zekaya sahip olmak.

❖Özgüvene sahip olmak.

❖Piyasada ki ticari fırsatları görebilme yeteneğine sahip 

olmak. 

❖Girişken olmak.

❖Çalıştığı kurumu temsil yeteneğine sahip olmak.

❖Kendini düzgün ifade edebilmek.

❖Sabırlı olmak.

❖Güler yüzlü olmak.

❖ İnsanlarla iyi ilişkiler kurabilmek.

Pazarlama Ve Perakende Alanı 
Öğrencilerinde Aranan Özellikler?



➢ Pazarlama bölümünün 4 yıllık programını bitirip

formasyon alarak öğretmen olarak atanabilirsiniz.

➢ Pazarlama öğretmenlerinin tamamı 2016 şubat

ayında atanmış olup piyasada mezun pazarlama

öğretmeni kalmamıştır.

➢ BU ALANDA CİDDİ BİR İHTİYAÇ SÖZ konusudur.

Pazarlama ve Perakende Alanı Mezunlarımızın 

Tercih Edebileceği Yüksek Öğretim Programları 



2 YILLIK MESLEK YÜKSEKOKULLARINA;

TYT’ YE GİREREK OKUL BAŞARI PUANINIZA 

GÖRE ALDIĞINIZ  EK PUANLA 

BÖLÜMÜMÜZDEN GİDEBİLİRSİNİZ.



Okulumuzda en geniş meslek yüksek okulu tercih
imkanı sadece Pazarlama ve Perakende Alanında
mevcuttur!!! Alanımızdan mezun olan öğrenciler ek
puan alarak 38 farklı bölüm tercih edebilmekte ve
Türkiye’de ki meslek yüksek okullarına
gidebilmektedirler.



❖ Pazarlama 

❖ Pazarlama Yönetimi Ve Perakende

❖ Dış Ticaret

❖ Bankacılık ve Sigortacılık 

❖ İnsan Kaynakları Yönetimi

❖ Turizm ve Seyahat Hizmetleri

❖Muhasebe ve Vergi Uygulamaları

❖ İşletme yönetimi

❖Maliye

Pazarlama ve Perakende Alanı Mezunlarının 

Gidebileceği Meslek Yüksekokulu Üniversite 

Bölümleri



❖ Emlak ve emlak yönetimi ( ÖN LİSANS KPSS’DEN 70 VE ÜZERİ
ALAN MEZUNLAR BELEDİYENİN TAPU KADASTRO
BÖLÜMLERİNE YERLEŞEBİLİRLER)

❖Marka İletişimi (BU BÖLÜMDEN MEZUN OLANLAR MARKA
DANIŞMANI OLABİLİRLER, ÖZELLİKLE FİRMALARIN HALKLA
İLİŞKİLER, REKLAM, MARKA YÖNETİMİ, KURUMSAL İLETİŞİM
BÖLÜMLERİNDE VE YAPIM ŞİRKETLERİNDE ÇALIŞABİLİRLER)

❖Menkul Kıymetler ve Sermaye Piyasası

Pazarlama ve Perakende Alanı Mezunlarının 

Gidebileceği Meslek Yüksekokulu Üniversite 

Bölümleri



❖ Sağlık Kurumları İşletmeciliği ( BU ALANDAN MEZUN
OLANLAR HASTANELERDE, REHABİLİTASYON
MERKEZLERİNDE, SGK, İLAÇ VE TIBBİ ÜRÜN ÜRETEN ENSTRİ
KURULUŞLARINDA ÇALIŞABİLİRLER, DGS İLE HASTANE
YÖNETİCİLİĞİ BÖLÜMÜNE GEÇİŞ YAPABİLİRLER)

❖ Posta Hizmetleri (BU BÖLÜMDEN MEZUN OLANLAR
ÖNLİSANS KPSS ‘YE GİREREK DAĞITICI OLARAK
ATANABİLİRLER, YA DA ÖZEL SEKTÖRDE LOJİSTİK VE KARGO
ŞİRKETLERİNDE ÇALIŞABİLİRLER)

Pazarlama ve Perakende Alanı Mezunlarının 

Gidebileceği Meslek Yüksekokulu Üniversite 

Bölümleri



❖ Deniz ve Liman İşletmeciliği ( BU BÖLÜMÜ BİTİREN
ÖĞRENCİLER SINAVA GİRDİKTEN SONRA GEMİ KAPTANI
OLABİLİRLER)

❖Marina İşletme

❖ Sivil Havacılık Kabin Hizmetleri ( ÖN LİSANS KPSS’YE GİRİP
KAMU KURUMLARINA ATANABİLİRLER, BUNUNLA BİRLİKTE
HAVA YOLLARINDA HOST VE HOSTES OLABİLİRLER )

❖ Hava Lojistiği ( HAVA ALANLARINDA ÇALIŞMA

İMKANINA SAHİP OLABİLİRSİNİZ)

Pazarlama ve Perakende Alanı Mezunlarının 

Gidebileceği Meslek Yüksekokulu Üniversite 

Bölümleri



❖ Havacılıkta Yer Hizmetleri Yönetimi (TÜRK HAVA YOLLARINA
BAĞLI İŞLETMELERDE ÇALIŞABİLİRLER)

❖ Lojistik

❖ Sivil Hava Ulaştırma İşletmeciliği (HAVA ALANLARINDA
OPERASYON MEMURU, OPERASYON ŞEFİ, VE BİRÇOK HAVA
TAŞIMACILIĞI İŞLETMELERİNDE ÇALIŞABİLİRLER MEZUN
SAYISI AZ OLDUĞUNDAN GÜNÜMÜZDE FAZLASIYLA İHTİYAÇ
DUYULMAKTADIR)

Pazarlama ve Perakende Alanı Mezunlarının 

Gidebileceği Meslek Yüksekokulu Üniversite 

Bölümleri



❖ Enerji Tesisleri İşletmeciliği (BU ALANDAN MEZUN
ÖĞRENCİLER, ENERJİ BAKANLIĞI, PETROL İŞLERİ GENEL
MÜDÜRLÜĞÜ, ELEKTRİK İŞLERİ ETÜT İDARESİ, DEVLET SU
İŞLERİ, TÜRKİYE ELEKTRİK İLETİM A.Ş. GİBİ BİRÇOK ALANDA
ÇALIŞABİLİR. ÖNLİSANS KPSS SINAVI İLE ENERJİ BAKANLIĞINA
VE DEVLET SU İŞLERİ GİBİ KAMU KURUMLARINA
ATANABİLİRLER )

❖ Kooperatifçilik ( ÖN LİSANS KPSS’ YE GİREREK KAMU
LURUMLARI VE ÖZELLİKLE BELEDİYELERE ATANABİLİRSİNİZ )

Pazarlama ve Perakende Alanı Mezunlarının 

Gidebileceği Meslek Yüksekokulu Üniversite 

Bölümleri



❖ Sosyal Güvenlik (BU BÖLÜMDEN MEZUN OLANLAR SGK İL
MÜDÜRLÜKLERİ VE MERKEZLERİN ÖN LİSANS KPSS’YE
GİREREK MEMUR OLARAK ATANABİLİRLER)

❖ Tarımsal İşletmecilik (BU BÖLÜMDEN MEZUN OLANLAR
TARIMSAL SANAYİ SEKTÖRÜNDE VE TARIMLA İLGİLİ KAMU VE
ÖZEL KURUMLARDA ÇALIŞABİLİRLER)

❖ Tarımsal Ürün Muhafaza ve Denetim Teknolojisi

Pazarlama ve Perakende Alanı Mezunlarının 

Gidebileceği Meslek Yüksekokulu Üniversite 

Bölümleri



❖Moda Yöneticiliği (2015 YILINDA DAHİL OLMUŞTUR, SADECE
PAZARLAMA ALANINA AİT BİR BÖLÜMDÜR , BU BÖLÜMDEN
MEZUN OLARANLAR MODA DANIŞMANLIĞI YAPABİLİRLER VE
MODA ALANINDA BİRÇOK KARİYER ALANINDA
İLERLEYEBİLİRLER)

❖ Turizm ve Otel İşletmeciliği

❖ Çağrı Hizmetleri Yönetimi

Pazarlama ve Perakende Alanı Mezunlarının 

Gidebileceği Meslek Yüksekokulu Üniversite 

Bölümleri



BU BÖLÜMDEN MEZUN OLANLAR HANGİ İŞ 
ALANLARINDA ÇALIŞABİLİRLER ???

❖ Şirketlerin araştırma geliştirme (AR-GE ) bölümlerinde,

❖ Alışveriş merkezlerinde (AVM),  mağaza yöneticisi konumunda,

❖ İşletmelerde  satış danışmanı olarak,

❖ İşletmelerde ürün geliştirme bölümlerinde,

❖ Tüm gıda sektörlerinin satış birimlerinde,

❖ Kamu sektöründe devlet  dairelerinde,

❖ Şirketlerin halkla ilişkiler birimlerinde,



BU BÖLÜMDEN MEZUN OLANLAR HANGİ İŞ 
ALANLARINDA ÇALIŞABİLİRLER ???

❖ Reklam sektöründe,

❖ Organizasyon şirketlerinde,

❖ Tüm sektörlerin satış birimlerinde ve depolarında yönetici 

olarak,

❖ Sigorta şirketlerinde ve acentelerinde masa başı işlerde,

❖ Bankalardaki tüm birimlerde,

❖ Emlak Şirketlerinde ve acentelerinde çalışabilirsiniz.



Neden Pazarlama Bölümü?

❖Pazarlama ve perakende sektörü dünya trendleri

doğrultusunda son yirmi yıldır ülkemizde de önemli

gelişmeler göstermiştir.

❖Tüketim ihtiyacının her geçen gün artması, sektörün

organize olması gerekliliğini doğurmuş ve bunun sonucu

olarak da bu iş kolunda kalifiye çalışan açığı meydana

gelmiştir.



❖2 YILLIK ÜNİVERSİTE MEZUNLARI ÖSYM tarafından yapılan

dikey geçiş sınavında başarılı oldukları takdirde alanları ile

ilgili lisans(4 yıllık) programlarına geçebilirler.

❖ Lise eğitiminden sonra ÖSYM’nin yapacağı sınav

neticesinde başarılı olanlar lisans düzeyinde eğitim de

alabilirler.

EĞİTİM VE KARİYER İMKÂNLARI



2011 yılından itibaren diğer lisans (4 yıllık)

programlarına (Öğretmenlik, Hukuk, Tıp, Kamu

yönetimi, Sağlık) yerleşmekteki engeller kalkmış olup

katsayı sorunu çözüme kavuşturulmuştur.

Öğrencilerimiz alanları dışında da üniversite okuma

fırsatına sahiptir.

EĞİTİM VE KARİYER İMKÂNLARI



Steve Jobs (Apple

markasının

yaratıcısı) tüm

otoriteler tarafından

kabul edilen en iyi

pazarlama

dehasıdır!

Bizim de ülke

olarak pazarlama

dehalarına

ihtiyacımız vardır!



ARTIK HER ÜLKE 
PAZARLAMAYA MUHTAÇTIR!



‘‘Hiçbir zaman en büyük olmayı
istemedik; hep en iyi olmayı istedik.’’

John Bogle
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OKULUMUZ
ESKİ DENİZLİ 
TİCARET MESLEK 
LİSESİNİN 
BULUNDUĞU 
YERDE YENİ 
BİNASI İLE 
EĞİTİM 
ÖĞRETİME 
DEVAM 
ETMEKTEDİR.


